
 

 

 

 

 
0  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 جامعة مصراته -قسم التمويل والاستثمار 

 

     

 

 

 

 
 

  

 

 
 

 

 

 
 

 

 

 

 
 
 

 

 

 

 أساليب التمويل والاستثمار في المصرف الإسلامي   

 بالمــرابحـــةالتمـويـل 
 

               

 

 داد:ـــإع
 أ.محمد الطاهر الهاشمي

 ليبيا - جامعة مصراته  -عضو هيئة التدريس بقسم التمويل والاستثمار

 

 

 

 

 ة ـالمصارف الإسلامي      

 

                                      
 كلية الاقتصاد والعلوم السياسية

 ارـل والاستثمـم التمويـقس

 مصرف إسلامي
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1  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

 
 

 في المصرف الاسلامي ستثماروالاأساليب التمويل 

 أصـو ئع و بضـا )السـ عي أونقـد  الفـي شـه ه  يقـد  التمويـل حيـ  لديـه التمويل والاستثمار  أساليب المصرف الاسلامي تنوع مما يمتاز به
المشـاركة بأسـ ويي  مـ  أسـاليب التمويـل فيما سـق   درسناوقد . معاوضات)بيوع(صيغ  وأمشاركات وهذا التمويل قد يهون في صيغ   (ومواد خا 

 :لمرابحة(ا) التمويل بـ وهما) المضارية والمشاركة( وفي هذه المحاضرة سننتقل إلى عقود التمويل بالمعاوضات لنتعرف ع ى إحدى صيغها وهي
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

  التمويل  بالمرابحـــــــــــــــــــــــــة 

بَاحُ وهو المرابحة  ه كذا.يقال ابيعك هذا الشيء وتربحني في ... النماء، أو طلب الربح لغة من الربح والرَّ

 ."بمثـل الثمـن الأول، وزيادة ربح معلوم بيع" هي :وفي الاصطلاح الفقهي

التي يتوجب فيها على البائع إعـلا  المترـ ب بمـا تامـ  بـه  (مانةال بيوع ن )ـمـتصنف ضوالمرابحة 

  .( ، أو ما نسميه رأسمالهااتتناؤها ةالسلعة) أب كلّف

من أكثر الصـي  التمويليـة  للآمر بالشراء صيغة التمويل بالمرابحةوتعد 

المرابحـة ، حتى أنها صارت تعـرف بــ)تستخدمها المصارف الإسلامية يالت

 إلى%  80 مـا نسـبتهتمثـل إذ ، ( تمييزاً لها عن المرابحة العاديـةرفيةـالمص

90%  ً مردّه  ذلك ولعلّ سلامية، الإ المصارف  من التمويلات الممنوحة من  تقريبا

وهو  ،ة تطبيق المرابحةومرون ةلسهولوأيضاً جل، زيادة الطلب على الشراء بال 

ً صي  التمويل الإسلامية انتترار  ما جعلها اكثر  .ا

 .اسيةا السالتمويل بالمرابحة، نذكّر بأنواعه وتبل التعرف على اللية التي تعتمدها المصارف الاسلامية في

   ـة : ـــــــــــحـــرابـــــــواع المــــــأنـ
 :إلى نوعين أساسيين حسب تعدد أطرافها تصنف بيوع المرابحة 
 لعادية( :المرابحـة البسيطة )ا –) أ (  

 ادةبرأسمالها وزي)للمتر ب المرابح(ببيعها  (مالك السلعة)وهي التي تتم بين طرفين فقط، يقو  فيها       

فعندما يتقد  شخص لشراء سلعة من بائعها، فإذا أخبره برأسمالها، مثل توله: هـذه السـلعة  معلو  . ربح

دينـار أو  100أو  10ذا دينار، أربحني فيها كذا ) تد يطلب مبل  مقطوع مثل أب كلفتني ك -تام  علي بكذا

 ا، فهذا هو بيع مرابحة بسيطة. يقول له اربحني % من تيمتها( وخذه

 وسمي  مرابحة بسيطة لنها تتم بين طرفين فقط )مالك السلعة ومتر يها(.  

بالمشاركاتاستثمار و  أساليب تمويل  بالمعاوضات ) بيوع(استثمار و  أساليب تمويل 

 أساليب التمويل في المصرف الاسلامي
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2  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 
 

 لمرابحة المركبة )المرابحة للآمر بالشراء(ا –) ب ( 

)مأمـور بالشراء(  لخر  )آمر بالشراء(ناء على طلب من شخصشراء سلعة بيتم فيها  التيوهي المرابحة 

ثمـن  عـلى، مقابل وعد  بشرائها منه بـثمن يزيـد المأمور بالشراء في الحال سلعة لا تتوفر عندبأن يتر ب له 

حـة أو تكون مراب ،وتد تكون المرابحة نقدية يسدد الثمن فيها حال البيع  ،تتنائها بمقدار ربح يتفقان عليها

 .دورية يقسط على دفعات، أو محدد بعد أجل ةدفعة واحدليسدد لثمن يؤجل فيها امؤجلة؛ 
 

 عن المرابحة البسيطة في أنها تجمع بين ثلاثة أطراف:المرابحة المركبة تختلف و 

 ( مالك السلعة  –مأمور بالشراء  -)آمر بالشراء 

فالترخص الذب يطلب الحصول على السلعة يسمى) آمر بالشراء( ..والترخص أو الطرف الذب طُلب منه  

لسلعة االقيا  بتوفير السلعة يسمى ) المأمور بالشراء( أو البائع للآمر بالشراء وهو )تاجر وسيط(، بينما مالك 

 . مرابحة عليهايعتبر هو )التاجر الول( الذب تتوفر عنده السلعة المرغوب في الحصول 
 

 س / لماذا سميت المرابحة للآمر بالشراء بالمرابحة المركبة ؟

مرحلـة ( ثـم )مرحلة الوعد)  وعقدب بيع، سمي  بالمرابحة المركبة لنها عملية بيع مركبة  من مرحلتين

 ( كما يلي :البيع

 .(قدليست ع.)بشرائها بعد أن يتملكها:  وعد من المر للمأمور بأن يتر ب منه السلعة التي أمره المرحلة الأولى

 (.يع الأولعقد الب: تيا  المأمور بالشراء  بشراء السلعة من مصدرها )البائع الول(....... ) إبرا  المرحلة الثانية

 (.انيـد البيع الثعقثم  تيا  المر بالشراء بشراء السلعة من المأمور بالشراء)البائع الثاني( ....)إبرا                  
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 عم ية التمويل بالمرابحة للآمر بالشراءومراحل خطوات 

 آمر بالشراء مأمور بالشراء

 وعــد فقط

 
 الس عة مالك مأمور بالشراء

 (1عقد بيع )

 المأمور بالشراء يشتري السلعة

 (2عقد بيع )

 للآمر بالشراء السلعة يبيعالمأمور بالشراء 

 

 

 
 وعد بالشراء يقابله وعد بالبيع
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3  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

 س/ ما هي الأسباب تجعل البعض يختار المرابحة للآمر بالشراء ؟ 

ية في .أو كنوع من السياسة المالل على السلع والمواد الانتاجية .المطلوبة للحصو   عدم توفر السيولة النقدية .1

 . مرابحة بالجل خيار أفضل التمويل المفاضلة بين عدة البدائل يكون فيها

 واختيار ما يلبيبجودة السلع والبضائع، الكافية لمعرفة والدراية لالمتر ب  حينما يفتقد، نشدان الخبرة .2

ة ، ومن أمثلفإنه أما  مخاطرة يمكنه تفاديها بجعل غيره يتر ب السلعة لصالحه ثم يتر يها منه مرابحةطلبه،

 .لي، والهواتف المحمولة والسياراتذلك: شراء أجهزة الحاسب ال 

 ة  ـــــــــــــــــــــــــور وتصنيفات البيع بالمرابحـــــــص

 يمكن تصنيف أنواع المرابحة إلى عدة تصنيفات بناء على اختلاف أساس التصنيف ، وكما يلي:
 

   

 

 

 

 عة( .:هي المرابحة التي تتم بين طرفين فقط: )المتر ب المرابح( و) البائع مالك السلالمرابحة البسيطة 

 : والبائع  هي المرابحة للأمر بالشراء، وتتم بين ثلاثة أطراف: المتر ب المر بالشراء، المرابحة المركبة

 شراء.مر بالومالك السلعة الصلي الذب يتر ب منه المأمور بالشراء السلعة ليعيد بيعها للآ  المأمور بالشراء،

 هي المرابحة التي ينعقد فيها البيع ويسدد الثمن في الحال ) بيع نقدب(. :ديةالمرابحة النـق 

 :ويل.غة التموهي المرابحة التي ينعقد فيها البيع ويؤجل السداد )بيع آجل(، وهي صي المرابحة الآجــلة 

 

 

 

 

 

  هي المرابحة التي تنعقد لشراء سلعة متوفرة داخل الدولة  :الداخليةالمرابحة. 

 :بحة(.هي المرابحة التي يتم فيها استيراد سلعة من الخارج ) اعتماد مستندب بالمرا المرابحة الخارجية 

 هي المرابحات على السلع في السواق المحلية، والسلع الجاهزة :مرابحة السلع المحلية. 

 ظمها ات التي تتم في بورصات السواق العالمية للمواد الولية التي معهي المرابح :مرابحة السلع الدولية

 .لخا ا الطاتة كالنفط والغاز أو موادمعادن وليس  على سلع جاهزة، مثالها:النحاس واللمونيو  والرصاص، 

 

 مركبةمرابحة  مرابحة بسيطة

 رافــــدد الأطـــحسب تع

 آج ةمرابحة  نقديةمرابحة 

 دادــــسـحسب حالة ال

 خارجيةمرابحة  داخ يةمرابحة 

 ةــعــوق السلــحسب س

 س ع دوليةمرابحة  س ع مح يةمرابحة 

 حسب سوق تداول سلع المرابحة
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4  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

 
 المرابحة كما تجريها المصارف الإسلامية:  *  

 

وتلبية  تعتبر المرابحة للآمر بالشراء الصيغة السائد العمل بها في المصارف الإسلامية، لنها من أكثر الصي  مرونة

أو  ما في الحصول على سلعة معينة مؤسسةفعندما يرغب فرد أو . المجتمعومؤسسات لحاجات شريحة واسعة من أفراد 

 الشراء()آمر بفيكون ؛د  إلى أحد المصارف طالباً منه شراء هذه السلعةفإنه يتق،  أو عقار أو مواد خا  لمصنع مثلاً آلات 

مـن  )المأمور بالشراء( جميع أوصافها وكميتها بدتة تنفـي الجهالة، وبعد أن يتـأكد المصرف لمصرفبعد أن يحدد ل

 ،في عملائهمل خدمة مشروعية هذه السلعة وظروف الحصول عليها، يقبل ذلك رغبة منه في توفـير ما يحتاجه هذا المتعا

فيقو  المصرف بشراء هذه السلعة من مصدرها الصلي، ويمتلكهـا أولاً، ثـم  وسبيلاً لتحقيق تدر من الربح للمصرف،

 يتفق فيه مع العميلهامش ربح للمصرف  ويطلبيقو  ببيعها للعميل بعد أن يطلعه على سعر شرائها وتكلفة اتتنائها، 

 هذا البيع يسبقه وعد من الطرفين لبعضهما .و   الشراء. للآمر الجلةبموجب عقد بيع بالمرابحة  طالب التمويل

وعد )مع  (راءـبالشللمصرف أمراً فحينما يتقد  العميل إلى المصرف طالباً منه شراء السلعة، فإن ذلك يعتبر )

سواء من الداخل أو  خدمة في العميلوحين يقبل المصرف شراء هذه السلعة وتوفيرها  .من المصرفئها( شرامن العميل ب

  .( من المصرف بأن يبيعها للعميلوعداً باستيرادها من الخارج، فـإن ذلك يعتبر)

 على النحو التالي: في المصرف الاسلامي بالمرابحة للآمر بالشراءالتمويل  تعريفويمكن 
 

 

 

 

 

 

 

 : المعايير المنظمة للتعامل بالمــــرابحـــة 

ود لتوحيد الجه -بالبحرين-يئة المحاسبة والمراجعة للمؤسسات المالية الإسلامية هفي إطار مساعي 

سلامية ار الا المبذولة لتنظيم العمل المالي الاسلامي، والتي من بينها وضع معايير عمل لدوات التمويل والاستثم

   :، وهمابالمرابحة التمويللتنظيم معيارين المختلفة.  أصدرت الهيئة 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 (8)المعيار الشرعي رقم 
وهو يتضمن الشروط الأساسية  

والمتطلبات الشرعية لتقديم 
 التمويل بصيغة البيع بالمرابحة.

 

 (2)المعيار المحاسقي رقم 
وهو معيار ينظم ويضبط أسس  

المحاسبة المالية وقياس نتائج التمويل 
 .بالمرابحة بما يتوافق مع أحكام الشريعة

تمويل عيني في صورة بيع مرابحة آج ة  يقو  فيه المصـرف بتمويـل عمي ـه بمـواد أو هي عقد 
 بنـاء ع ـى أمـر ووعـد المصـرفيشـتريها ف؛ محـددة مـ  ققـل العميـلمواصـاات ذات معينة س ع 
قيعهــا لـه بـثم  يمثـل تا اـة الحصــو  ع يهـا وزيـادة ريـق مع ـو   تاقــان ب ثـم يقـو  العميـل مـ  

 أجل سداده. ع يه  وع ى 
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5  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 
 

 

 

 

 

ء( لمأمور بالشراالمصرف الاسلامي )ا م  ققلراء ـهناك جم ة م  الشروط  الواجب مراعاتها عند تقديم التمويل بأس وب المرابحة للآمر بالش
 ا:أبرزهابحة   فبالإضافة إلى الشروط العامة لصحة عقد القيع  هناك شروط تخص عقد التمويل بالمر    ه طالب التمويل )الآمر بالشراء(عميل

 
 .  السلعة وزناً أو عداً أو كيلاً أو وصفاً ، تحديداً نافياً للجهالة مواصفات تحديد .1

من رف ـالمص مايدفعهالسلعة +  ) وهو يترمل ثمن شراءللعميل الثمن الأول للسلعة معلوماً أن يكون  .2

 أمانة يتر طبيع (، فإن لم يكن معلوماً كان العقد فاسداً لن المرابحة للعميل توفيرهال مصاريف معتبرة

 .التي تعتبر هامش ربح للبائع زيادةفيها إخبار المتر ب برأسمال السلعة وتيمة ال

، فلو كان السلعةبيع  ثمن، لن الربح جزء من محدداً متفقاً فيه مع العميل المصرفهامش ربح أن يكون  .3

 .مجهولاً أصبح سعر السلعة مجهولاً 

ً المصرف()الذب اش ى به  أن يكون العقد الأول .4  ، فلو كان فاسداً لم تجز المرابحة)فما بني على باطلصحيحا

 فهو باطل(. 

 .(لمر بالشراء)ا للعميلأن يعيد بيعها  تبل هايمتلكيتر ب المصرف السلعة و أن .5

إذا ظهرت بها عيوب  هاإرجاع، كما يضمن لعميلل تبعات هلاك السلعة قبل تسليمها المصرفيتحمل  .6

 .إلا بعد البيعة ولم تعُلم خفيكان  

 .الاتفاق على زمان ومكان التسليمإذا كان تسليم السلعة ي تب عليه تكاليف نقل أوغيرها، فعلى الطرفان  .7

( لإثبات جديتـه في جدية ضمانأن يطالب العميل بدفع مبل  مالي كـ) المواعدةمرحلة يحق للمصرف في  .8

دى تراجعه التعامل ، وهذا المبل  لا علاتة له بعقد البيع، ويجب رده كاملاً للعميل، إلا إذ تراجع عن الشراء وأ

، فيخصم من دون خسارةإلى إتلاف مال المصرف وألحق به خسارة بسبب عد  تابلية السلعة لإعادة البيع 

 فعليا.صرف من ماله هامش الجدية ما يجبر  القيمة التي خسرها الم

 .را  العقدإبفي  بل هما على الخيار، بالبيعفلا يلُْز  العميل بالشراء ولا المصرف ... عدم الإلزام بتنفيذ الوعد .9

مطالبة العميل بضـمانات أو  للمصرف يحق، على العميل للمصرفديناً مستحقاً  صبحيالسلعة  ثمنلن  .10

 .إذا توتف عن السداد طلب كفالة شخص آخر  يلتز  بسداد دين العميل

خير إذا تعذر عليه سداد المستحقات في حينها، لا يجوز للمصرف مطالبة العميل المتر ب بسداد غرامات تأ .11

 ه.يالالاجراءات القانونية حلكن إذا تبين أن العميل تادر على السداد لكنه يماطل، يحق للمصرف اتخاذ 
 

 د؟ـــزام بالوعـــس/ ما المقصود بالإل

 البها.ويقصد بشرط الإلزا  .. إلزا  المر بالشراء بشراء السلعة ، وإلزا  المأمور بالشراء ببيع السلعة لط

ميل عندما يتقد  إلى المصرف للحصول على سلعة ما مرابحة، فإنه يأمر المصرف بشراء ـالعكما عرفنا أن ف

العميل بأنه سيبيع له هذه  دـ ـ ع ـ يبأنه سيتر يها منه بعدما يوفرها، كما أن المصرف   دهــعـويهذه السلعة 
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6  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

رف شراء ـالسلعة بعدما يتر يها، فيقو  المصرف بشراء السلعة بناء على وعد من العميل بشرائها، فلو تكبد المص

السلعة ولكن العميل تراجع عن وعده وأبدى عد  رغبته في شراءها، فهل يجوز للمصرف إلزا  العميل بضرورة 

على اعتبار أن تنفيذ الوعد مبناه فضيلة الوفاء بالعهد ..!!  أ  لا يجوز له ذلك  ؟ شراءها لنه وفرها بناء على طلبه

 وحسن التعامل، وبالتالي فهو غير ملز  تضاء.

ً  لا يجوز أن يكون الوعد ملزما للطرفين) اتفق الفقهاء في أنهالجواب /  يجعل إلزا  الطرفينلن ( معا

هم من ، فمنالزا  أحدهما وترك الخيار للآخرفي حكم   وااختلف فيقع )بيع مالايملك(، لكنهم عقد،إلى  ينقلب الوعد

 .ترك الخذ به  حسب الاتفاق من حر  شرط الإلزا ، ومنهم من أجازه، ومنهم

  ن:ينص على أترار انتهى النقاش إلى وفي المؤتمرات التي تناول  تضايا العمل المصرفي الإسلامي  

ع ته ضـم  بشرط الإلزا  متروك إلى هيئة الرقابة الشرعية بهل مصرف  فإن رأت أن يهون الوعد م زماً جلأخذ ا) 
 (.شروط المرابحة  وإن رأت عد  الأخذ به جع ته ع ى الخيار

 

راء ـ. فحينها يلز  المر بالترـويتلف ماله الحالات التي يتضرر فيها المأمور بالشراء ويستثنى من ذلك

 .، عملاً بقاعدة) لا ضرر ولا ضرار( التي لحق  بالمأمور بالشراء بسببه بتحمل الضرار
 

 
 

  : ول على تمويل مرابحةتقدم العميل للمصرف للحص – 1

 مثـلمواصفات يحددها هـو يعلن فيه رغبته في شراء سلعة وفق  ،تمويل مرابحةيتقد  العميل بطلب      

 ،مواصفات السلعة إن وجدو رورية كالفواتير المبدئية ـالمستندات الضويرفق معه  (النوع والصفة والكمية)

 .بيان كل ما يساعد المصرف في شراء السلعةو 

الموافقـة  وسـوتها مـن ناحيـةطبيعة السلعة  يقو  المصرف بدراسة  طلب الشراء : المصرف لدراسة  – 2

 . ومخاطر تسويق السلعة إذا تراجع العميل عن الشراءتكلفة الشراء ونسبة الربح الشرعية، و 

لى عـوالضمانات المطلوبة، مثل التأكيد التأكد من بيانات العميل   :  الجدارة الائتمانية للعميلدراسة  – 3

 مرتبات من يكفله إن كان لا يوجد لديه وكذلكوروود مرتباته إن كان موظفاً في القطاع العا  أو الخاص 

 مرتب وذلك وفق المستندات التي يقدمها للمصرف وحركة حسابه ونوعية النتراط أو العمل الذب يمارسه .

 : بقرار المصرف وشروطه، وملئ نموذج المواعدة بينهماإبلاغ العميل   – 4

الطرفين  في حالة تبول المصرف تنفيذ العملية ، يتم إبلاغ العميل بتفاصيل الموافقة، ويتم تحرير وعد بين       

 .بالشروط المتفق عليها  يتعهد فيه العميل بشراء السلعة من المصرف، ويتعهد فيه المصرف ببيعها للعميل

  :وامتلاكها من مصدرها شراء المصرف للسلعة  – 5

رة المر بالشراء بتوجيه المصرف لشراء السلعة من تاجر معين، وذلك بإحضار فاتو العميل عادة ما يقو       

عرض، فيقو  المصرف بشراء السلعة باسمه وتح  مسئوليته ويتم توتيع عقد البيع الول بين المصرـف 

المصرف كافة المخاطر ، وتصبح تح  تصرفه ويتحمل  والتاجر، وبالتالي تنتقل ملكية السلعة إلى المصرف

 مها للعميل. يلبما فيها هلاكها، تبل أن يتم تس الم تبة على اتتناء السلعة
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7  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

و عندما تصل السلعة أو البضاعة المتفق عليها إلى مخازن المصرـف أ    عقد البيع مع العميل : توثيق   –6 

عقد البيع، وتوتيـع الكمبيـالات أو سـندات  لإجراءالمكان المتفق عليه، يقو  المصرف بالاتصال بالعميل 

 المديونية التي تفيد الالتزا  بالسداد حسب الاتفاق.

 يقو  العميل بفحص السلعة للتأكد من مطابقتها للمواصفات المطلوبة     :للعميلالسلـعـة  تسليم    –7

ت السلعة ليس  بالمواصفا ، أما إذا تبين للعميل أنالاتفاقسداد ثمنها حسب شروط ثم يبدأ في يستلمها، و 

 التي تم الاتفاق عليها،  أو كان بها عيب خفي فله ألا يقبل بالسلعة ويتحمل المصرف مسؤولية ذلك.

 ابحةلمرالتمويل باالمخاطر التي قد يتعرض لها المصرف عند 

 

 منها:في مواجهة عدة مخاطر، نذكر فإنه يدخل  بالمرابحة  عندما يمنح المصرف الاسلامي التمويل

 :مخاطر سوء أداء البائع الأصلي للسلعة وعدم الوفاء بالتزاماته 

بتقديم المصرف عندما يقبل ففي مرحلة شراء السلعة من مصدرها،  المصرفوهي المخاطر التي يتعرض لها 

ع ميـ، فإنه  يقُْدِ  على شراء  السلعة المطلوبة من مالكها الصلي ويتحمـل شرعـاً جلعملائهالتمويل السلعي  

ات مثـل المخاطر التجارية المعهودة، مثل : عد  تنفيذ البائع الصلي لالتزاماته،   أو سوء أدائه لهـذه الالتزامـ

مخالفة السلعة للمواصفات المطلوبة، أو تغييره الكمية أو الـوزن، أو تزويـر المسـتندات، أو عـد  اح امـه 

فير في سبيل تو  المصرف ي تؤدب إلى ضياع جهود وأموال للمواعيد الم تبة على البيع، وغيرها من المخالفات الت

 المر بالشراء. العميل السلعة حسب المواصفات التي طلبها

  لآمر بالشراء وتسليمها له:عميل اللمخاطر هلاك السلعة قبل أن يتم بيعها 

في تحمل أيـة أضرار  همسؤوليتالسلعة فإنها تصبح في ضمانه وحده، وتستمر  المصرفبمجرد أن يتر ب 

 له. لمر بالشراء وتسليمهاللعميل اتد تتعرض لها السلعة، كالتلف أو الحريق أو غيرها ..إلى أن يقو  ببيعها 

 وهذا النوع من المخاطر يختلف باختلاف شروط التسليم، لنه عادة في السلع الكبيرة أو المستوردة يـدخل

 لترحن والنقل..لتكاليف ي تب عليها من ضمن شروط البيع، تحديد مكان التسليم، لما 

 وعده:تنفيذ مخاطر إخلال العميل الآمر بالشراء ب 

خر آجلبها لطالبها(،  يواجه نوع و في مرحلتي )شراء السلعة،  المصرفبالإضافة إلى المخاطر التي يواجهها  

ول مما يؤدب إلى اضطرار المممن المخاطر ألا وهو ) مخاطر تراجع المر بالشراء عن رغبته في شراء السلعة(، 

ه، إما إلى الاحتفاظ بسلعة هو لا يحتاج إليها، وإما أن يتخلص منها بالبيع ولو بخسارة طالمـا أنهـا لا تفيـد

خاصة إذا استغرق تصريف السلعة مرور مدة من الوت . وفي كلتا الحالتين فإن الممول يتضرـر لنـه عطـل 

 أمواله وضيع الكثير من الوت  والجهد.
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8  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

 

 

 الحــــــل :

  : تكلفة السيارة بالنسبة للمصرف .1

 () ثمن الشراء + مصروفات الاتتناء  تتمثل في ما دفعه  المصرف لاتتناء السيارة         

 دينار  18000=    100+  17900الثمن الول =         

 =  كلفة السيارة بالنسبة للمصرف + ربح المصرف  سعر السيارة بالنسبة لأحـمد .2

  =18000  ( +17 × %18000               ) 

 د.ل   18000  +3060     =21060سعر السيارة سيكون        

 6:  طالما أن ثمن السيارة سيسدد خلال القسط الشهري .3

 شهر 72سنوات وهي بالشهر 

 عدد الشهر÷ إذاً القسط الترهرب = سعر السيارة        

    21060   ÷72  =292.5   دينار 

تكلفة السيارة على  -=  سعر بيع السيارة  ربح المصرف .4

 المصرف 

 د.ل   3060=   18000 -21060ربح المصرف =                   
 

 با ..؟ترد على الشبهة التي تقول أن المرابحة لا تختلف عن الر  كيف ..وبعد أن تتبعت التطبيق العملي للمرابحة ،  والآن
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9  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

ختلف   من ذلك أن الربح الناتج عن المرابحة لا ي ...الشبهات حول بيع المرابحةس/ أثيرت بعض 

 عن الربح الناتج عن الربا. كي  ترد على ذلك ؟ 

حث بالربا، هناك جملة من السس التي يجب الب والتمويلمرابحة  التمويلحتى ينجلي اللبس الواتع بين       

ا أ  السلعة( ومن حيث اللية التي تتم بها، وفيم النقودفيها من حيث جوهر العملية ) هل أساس التعامل 

 يلي أهم الفروتات بين الربح العائد من بيع المرابحة والربا في التمويل التقليدب: 

 سلعة بنقد( بينما التمويل بقرض ربوب )نقد بنقد( ، وبالتـاليالتمويل بالمرابحة عقد يتم فيه مبادلة)  .1

لى عزيادة ) هي)ربح بيع( بينما الزيادة التي يأخذها المقرض هي  البائع بالمرابحة افالزيادة التي يأخذه

 ربا محر (.دين = 

ربح ا، بينما الوتحقق التصرف فيها تبل بيعه للسلعةالربح في بيع المرابحة ناتج عن تملك المأمور بالشراء  .2

 للعملاء مقابل مدة من الزمن . نقودفي التمويل بقرض ربوب ناتج عن تأجير 

لن المأمور بالشراء يتر ب السلعة ويتحمل تبعات هلاكهـا مـا لـم  غير مضمونالربح في بيع المرابحة  .3

لقرض االتمويل، بينما في  يقبضها المر بشرائها وتنتقل ملكيتها إليه، فالمأمور بالشراء يتحمل مخاطر هذا 

 الربوب الربح مضمون بغض النظر عن نتائج عملية التمويل، فالمرابي لا يتحمل المخاطرة.

ض ، بينما في القرض الربوب تد يؤخذ أكثر من مرة إذا تعثر المق  يؤخذ مرة واحدةالربح في بيع المرابحة  .4

 مركبة حتى يصل إلى أضعاف مضاعفة. تأخير أو فوائد باحتساب فوائد  وذلكأو عجز عن السداد ، 

 

 

 

 
 
 

 بالنسبة للمصرف:  /إيجابيات التمويل بالمرابحة   /أولًا 

 

   المصرف مع العميل المتر ب. مستحقاتبسهولة التطبيق والوضوح وسهولة متابعة المرابحة تمتاز 

   رأس المال  دورانسرعة كما أن  ق ربح سريع،يتحقتمتاز المرابحة بأنها تصيرة الجل ، وهذا يعني

 التقلبات عبر الزمن.. بعكس أساليب الاجارة والمتراركة التي تكون أطول.مخاطر يقلل  المستثمر

  طلب كفيل  يمكن للمصرف طلب ضمانات من العميل المتر ب، لضمان جديته تبل الشراء، وكذلك يمكنه

 يضمن سداد مستحقات المصرف .

   تاج المتراركة أو المضاربة في مشروعات الانالخرى كتعتبر المرابحة أتل مخاطرة من مجالات التمويل

 والنترطة ذات المخاطرة المتقلبة .

 

 

 ةـحـبالمراب من إيجـابيات/وسلـبيات التمـويل
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10  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

 
 لمصرف: لمن سلبيـــات  التمويل بالمرابحة / بالنسبة  ثانياً /   

  لعة سداد ثمن الس عنعجز العميل المتر ب ، حيث إن مخاطر ائتمانية يرتب التمويل بالمرابحة بالجل

 .االتي لا يمكن التعويض منه،  خاصة إذا كان  السلعة من السلع الاستهلاكية  للمصرف يعتبر خسارة

  سلع الترجيع بقبول لن المصرف ملتز  مخاطر سوء أداء البائع الصلي )مصدر السلعة(، المصرف  يواجه

 .حتى بعد بيعها المعيبة وتحمل خسائرها

  .يتحمل المصرف وحده مخاطر هلاك بضاعة المرابحة تبل تسليمها 

  .مخاطر تراجع العميل طالب السلعة أو البضاعة وعدوله عن الشراء بعد أن يتكبد المصرف شرائها 

   ساهمتهرابحة يعتبر أخل برسالته التنموية في خدمة التنمية وتقل مباعتماد المصرف على التمويل بالم. 

 

 

  :لاقتصادوى اـــعلى مست /إيجابيات التمويل بالمرابحة ثالثاً /    

  تساهم في تنتريط  الصناعات والمشروعات الانتاجية بتوفير المواد الخا  ومستلزمات التصنيع. 

   مويل عمليات التصدير والاستيرادت( بالداخلية والخارجية)تساهم في تمويل تطاع التجارة. 

   تساعد في خلق طلب كلي على السلع والخدمات المعروضة، مما ينعكس على تنتريط الاتتصاد. 

    يةـرفاهية أفراد المجتمع بتمكينهم من الحصول على السلع الساس في رفع مستوىتساهم.  

 

  تصاد:ى الاقمن سلبيـــات  التمويل بالمرابحة / على مستورابعــاً /  

 

  دب ويؤ  أفراد المجتمع على الاتدا  على شراء سلع غير ضرورية بالتقسيط، يترجعتوفر التمويل بالجل و

 .االذب ينعكس سلباً على المجتمع وعلى إخلال المصارف الاسلامية برسالته الاستهلاك التفاخربإلى 

  عندما تكون السلع الممولة مرابحة سلع ً  لمالي لا يخد  الاتتصاد المحتد مستوردة، فإن التوسع فيها  ا

ا في ما يوازيههناك لم يكن  ما ؛ميزانها التجاربب ويخلالاحتياطي الجنبي للدولة استنزاف  يسببه في

 .جانب التصدير

   ا تد مم ،المجتمع في الشراء يؤدب إلى ارتفاع المديونياتلن المرابحة أسلوب بيع بالجل، فإن توسع

 .ينعكس سلباً على الوضع المالي للأسر والفراد

  متمثلاً في محاربة الفقر والبطالة ..بعكس صي  المتراركات أو للمرابحة ضعف البعد الاجتماعي.. 

، التي بدعهما لفتح المشروعات تفتح العديد من فرص العمل المعاوضات الخرى كالسلم والاستصناع

 .والتكسب 
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11  .مد الطاهر الهاشميـمح إعداد/ أ 

 امعة مصراتهج -قسم التمويل والاستثمار 

     :للتمويل بالمرابحة (2) حالة عملية

بأس وب  تقدمت شركة الإبداع لصناعة الأثاث إلى مصرف السقيل الإسلامي بط ب ل حصو  ع ى تمويل 10/4/2016بتاريخ  
 (.. د.  1000عرض أسعار )سعر الط  =  ط  م  خشب الزان  وقد أرفقت بط قها 100المرابحة لشراء مواد خا  تمث ت في 

 لوعد بالشراء والقيع كما   ي:ويعد دراسة المصرف ل ط ب واف  ع ى تقديم التمويل  وكانت بيانات ا
 % من سعر التكلفة. 30يوفر المصرف المواد المطلوبة مقابل ربح  -
 سنوات، على أقساط شهرية متساوية. 4تسدد الشركة قيمة المبيعات في أجل  -

 فإذا ع مت ما   ي:
 د.ل . 100,000اشترى المصرف المواد المطلوبة بـ  18/4/2016بتاريخ  -
 د.ل مصروف شحن. 500 تم شحن البضاعة إلى مصراتة وسدد المصرف مبلغ  19/4/2016بتاريخ  -
 أنها مطابقة للمواصفات المطلوبة. بعد تأكدها مناستلمت الشركة المواد   20/4/2016بتاريخ  -

 المط وب : 
 احسب ربح المصرف من هذا التمويل.  -أ 

 احسب ثمن السلعة الذي ستدفعه الشركة -ب 
 ي . احسب القسط الشهر  -ج 
 حسب معدل العائد على استثمار المصرف في هذه العملية.ا  -د 

 الحل 

 هامش الربح ×  ربح المصرف = ) ثمن الشراء الول + تكاليف توفير السلعة(    -أ  

 د.ل  30,150=   0.30( ×  500+  100,000ربح المصرف = )                      

 ثمن السلعة الذب ستدفعة الشركة   =   تكلفة السلعة +  ربح المصرف   -ب

 د.ل  130,650=       30,150+  100,500=                                                             

                     (    شهر 48=  سنوات 4عدد الشهر   )÷   لقسط الترهرب الذب ستدفعه الشركة  =    ثمن السلعة ا –ج 

 د.ل  كل شهر  2,721.8=   48÷  130,650=                                

 100× رأس المال المستثمر ÷  معدل العائد على الاستثمار  =    تيمة الربح  –د 

 % 30  =    100×  100,500 ÷ 30,150معد العائد على الاستثمار  =          
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